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Aviso

Comercializadora Combo Enterprice, S.A. de C.V.

Microsoft, Windows, Windows XP y Windows 2000 Professional son marcas registradas de Microso#tioorp

Los nombres de otros productos citados en este documento pueden ser marcas comerciales 0 marcas comerciales registradas

de sus correspondientes empresas.

El parrafo siguiente no se aplica a los paises en los que tales disposiciones son cararieges locales:
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en su caso.
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Prefacio

Manual Combigwassplomercio V.5.3. Le presenta y le ayuda a conseguir que su sistema
funcione desde el primer momento. Ademas de aprender a instalar, aprendera como utilizar el
sistema desdena forma basica hasta una avanzada con los diferentes Combos

Como utilizar el Manual CombBigwasspComercio V.5.3.

Independiente de si ya conoce o no un sistema para el comercio, puede encontrar informacion
util en el Manual Comb®igwasspComercio \a.3. Puede recorrer este manual de distintas
formas: puede completar los capitulos secuencial mente, utilizar los resimenes de
introduccién a los capitulos para buscar los temas que desee, o buscar en el indice para ir
directamente a la informacién que des.

Convenciones

En CombaBigwasspComercio V.5.3. Suele haber varias formas de realizar una tarea. Por
ejemplo si desea visualizar el catalogo de Productos:

e Hacer clic en el boton de catalogo Eeductosde la barra de herramientas

e Hacer clic en el coamdoProductosdel menuCatélogos

Para mayor simplicidad y coherencia, este manual describe el método del menu para realizas
las tareas

En la siguiente tabla se ofrecen otras convenciones utilizadas en este manual.

Convencién Significado

Negrita En losprocedimientos, indica el texto que usted escribe g
nombre de un objeto de la pantalla (como un menu o
botén)

Cursiva Indica un termino del glosario

Haga doble clic Indica que debe hacer rapidamente clic dos veces con el b

primario del Mouserformalmente, el boton izquierdo).
Hacer clic con ¢ Indica que debe hacer clic una vez con el botén secundari
boton secundario de| Mouse (normalmente, el boton derecho). Al hacer clic co
Mouse botén secundario se abre un menu contextual.

BIGWASSP
A1+ PCOMERCIO

Rio Guadalquivir 24C Col. Cuauhtémoc Del. Cuauhtémoc C.P. 06500 México D.F. S
Tel. 01 (55) 3872-0178 6 3872-0179 Lada sin costo 01800-0872-412
www.combobw.com




CQLTJRQ/ Comercializadora Combo Enterprice de ~ México, S.A. de C.V.

CAPITULO 1

Introduccion al Sistema

Quien lo hizo:
Listo para Negociar.

Bigwassp Comercio es un sistema poderoso, practico, confiable y seguro. Disefiado
por un equipo de administradores de Combo Enterprice de México, S.A. de C.V. e
implementado por Ingeieros en sistemas y licenciados en informatica.

Que se necesita para operarlo:

No se necesita tener habilidades de programacion o cualquier otra experiencia
previa, solo un conocimiento basico de computacion, Es una solucion econdémica para el
control de su negocio. Es sencillo usarlo y extenderlo a los colaboradores de la empresa
porque Bigwassp Comercio tiene un tutorial, fagirgcticq y te tomara solo 30 minutos
aprender, usar y entender Bigwassp Comercio.

Que Hace:

Bigwassp Comercio ya trae uproceso definido capaz de ajustarse a sus
necesidades con la finalidad de apoyar a su negocio en su operacion diaria haciendo a la
gente que lo opera mas eficiente y productiva manteniendo seguridad y evitando errores
costosos para su negocio. En el psmegiuede dar de alta diversos catalogos como son a
sus clientes, vendedores, proveedores, productos, manos de obra, kit de productos, asi
como elaborar ordenes de trabajo, presupuestirslenesde compra, entradas al almacén
salidas automaticas, venta® mostrador directas o indirectas, control de gastos internos,
generacion de facturacion todos los folios de los documentos manejados en el negocio,
inicializados por el usuario, Una de las funcionalidades mas importantes tanto para
Bigwassp Comercio canpara nuestros clientes es el manejo y control de los productos
clasificandolos en grupos y subgrupos registrando existencias maximas minimas, su
localizacion dentro del almacén y su costo, asignando una imagen del mismo de ser
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necesario, ademas cuentar herramientas para leer y escribir cédigo de barras evitando
errores.

La informacion generada durante el proceso se ve reflejada en una serie de reportes
explotandola al maximo estos reportes los puede enviar a papel, pantalla o a Excel para ser
explotada por el mismo usuario.

Cabe mencionar que aunque Bigwassp ya trae un proceso definido como se
menciono no quiere decir que lo tenga que realizar de esta manera a lo mejor usted no
realiza ordenes de trabajo ni presupuestos solo ventas de mostrador emaargado lo
necesario usted puede operar sin ningun problema partiendo de este punto, es decir el
usuario lo utiliza dependiendo de la operacion de su negocio.

Hastadonde puede llegar:
El sistemaestadisefiado para trabajar con pequefas y medianapresas en una
computadora asi como en una red de area local o virtual y la informacion puede ser

migrada a un servidor de base de datos mas poderoso e inclusive manejar informacion en
Internet es decir la herramienta puede crecer dependiendo de sus itackEs.

Proceso General de Comercio

AT
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El primer paso es definir la Configuracion de Empresa

El usuario debe configurar inicialmente todos los parametros de la empresa ya que de esto
depende la operacion del sistema.

Tipo de Impuesto:Se da de altalenombre del impuesto las siglas y el porcentaje da dos
opciones si aplica a todos los productos.

Activar el Articulo provisional 999Es el articulo transitorio y serd utilizado en los
siguientes documentos Elaboracion @edenesde Compra y Elaboracidle Facturas de
Contado y Crédito, este mismo tiene la funcionalidad de vender algun producto
dependiente del giro de la empresa.

Activar el manejo de Articulos con Kardex Negativéste es utilizado cuando queremos
trabajar con existencias en negativo.

Calibracion Estandar de PrecioBentro de este modulo el usuario podra asignar los
precios que se le aplicaran a un producto a un grupo o a todos y que son calculados sobre
el costo que se le asigno cuando dio de alta dicho producto o parte.

Inicializacion de FoliosLa inicializacion de folios de cada uno de los documentos es la que
captura el usuario dependiendo de su consecutivo en los mismos.

Numero de copias en FoliosEn los diversos documentos manejados en el sistema la
impresion es el numero deeces que tendra que imprimirse por cada uno de ellos y que se
mencionan a continuacion.

Definicion de Formatos de ImpresiorEs definir la caida de impresion de los diversos
documentos como es Factura de Contado, Crédito, Notas de Crédito, Premgpuest
Ordenesde Compra y Solicitud de Partes. Ajustandolo a las necesidades de cada usuario.

El segundo paso es Captura de Catalogos

Se capturan todos &catalogos necesarios para la operacion.
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1.- Vendedores:Catalogo de apoyo para la realizacionlae ventas en facturacion con la
finalidad de sabecuélfue el vendedor que realizo la venta.

2.- ProveedoresEn el catalogo de proveedores se capturan los datos generales del mismo
asi como el crédito que otorga en pesos y dias estos son importaatgseyson utilizados
como referencia para los dias probables de pago asi como el monto maximo que se tiene
de crédito y seran reflejados en los estados de cuenta del mismo.

3.- Clientes.En el catalogo de clientes se capturan los datos generales debrasincomo

el crédito que se otorga en pesos y dias estos son importantes ya que son utilizados como
referencia para los dias probables de cobro asi como el monto maximo que se da de
crédito, estos datos seran reflejados en los estados de cuenta del mismo

4.- BancosEste catalogo ya se da pre cargado y sera utilizado cuando se le realiza un pago
a un proveedor o se realiza un cobro a un cliente y fue hecho con cheque.

5.- Clasificacion por grupos y subgrupoBl objetivo de este catalogo es, df@sr por
grupo y subgrupo los productos utilizados, para un mejor ordenamiento de los productos.

6.- Productos.El Objetivo de este catalogo es dar de alta los productos, su costo y su precio
de venta, asignandoles una clave y una descripcion manteaigncontrol de los mismos
gue seran reflejados en movimientos de almacén (Kardex de Productos).

7.- Manos de Obra.El objetivo de este catalogo es el de poder dar de alta los costos que
se tienen por servicios correspondientes a Manos de Obra que laesmpfrezca a sus
clientes.

8.- Kit de partes.El Objetivo de este catalogo es dar de alta un conjunto de productos
formando uno solo con un nombre especifico asi como una clave.

9.- Usuarios.El objetivo de este catalogo es dar de alta a los diversoarios del sistema
asignando permisos a cada uno de estos.

10- Porcentajes del Impuesto.Este Catalogo sera activado dependiendo de la
configuracion de la empresa en tipo de impuesto, si todos sus productos manejan la misma
taza y lo deja por omision nel 15% entonces no se activara pero si maneja diversas tazas
es decir diferentes porcentajes para sus productos lo activa y en este catalogo podra dar de
alta sus diferentes tazas que afectara al catalogo de productos para que selecdiase la
correspandiente que afectara a dicho producto.

S

COMBON
BIGWASSP

A+ COMERCIO

Rio Guadalquivir 24C Col. Cuauhtémoc Del. Cuauhtémoc C.P. 06500 México D.F. S
Tel. 01 (55) 3872-0178 6 3872-0179 Lada sin costo 01800-0872-412
www.combobw.com




COEEDRQ/ Comercializadora Combo Enterprice de ~ México, S.A. de C.V.

11- En este Catalogo el usuario dara de alta los tipos de caja que manejara en el equipo,
estas puede ser venta, venta y cobro, o cancelacion de tickets
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El tercer Paso es Captura del Fondo Fijo

Lo que se capturaqui es lo que sera utilizado para los gastos y vales de caja que se
resumira todo en dos reportes, reporte de vales de caja y arqueo de caja chica estos se
encontraran en el Menu Reportes.

Unavezcapturado lo primordial para el uso del sistema secede a la operacion
del mismo partiendo de Ordenes de Trabajo si usted asi lo requiere. Cabe aclarar que usted
puede partir de 6rdenes de trabajo o de presupuestos o facturar directamente algin
producto o parte dependiendo de la operacion de su negocio.

El cuarto paso es servicios elaboracion de Orden de Trabajo

Al igual que en todos los deméas casos se seguira el mismo proceso, después de
seleccionar la opcion de Orden de Trabajo dentro del menu Servicigsrdgena ventana
con los botones que hemos o manejando Crear Uno Nuevo, Modificar, Borrar,
Imprimir y Salir en la parte inferior existe un despliegue de las diversas Ordenes de Trabajo
realizadas con los siguientes titulos en cada columna.

Numero de Orden de Trabajo.

Clave del Cliente.

Nombre el Cliente.

Fecha de Elaboracién de la Orden de Trabajo.
Asignacion.

Al realizar una nueva Orden de Trabajo se presentara posteriormente el catalogo de
clientes se selecciona y se llega posteriormente a este nuevo formulario con los datos del
mismopre cagados para su elaboracion.

Asignacionla asignacion es un campo donde se describe a la persona a la que se le asigna
el trabajo internamente y es de captura y sera almacenado.

Que se recibeEste campo es un campo de captura y el usuario escribgadcse recibe
por parte de un cliente.

Que se realizakEste campo es de captura 'y sera utilizado por parte del usuario para definir
el trabajo que tiene que realizar.

e
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Partes que necesitaDentro de partes que necesita unez terminada la revision del
producto o ejecutada la orden de trabajo en caso de realizar algun producto en esta parte
se especifican lo que se necesitara para llevar a cavo dicho trabajo de igual manera se
manda a llamar el catalogo de productos, de manos de obra o kits. Con idafihde
insertar cada partida y tendra tres campos, Parte No., Descripcion, Cantidad. Sin hacer
mencion a precios.

De igual manera se podréa editar o cancelar una orden de trabajo, borrar en caso de que no
se haya presupuestado.

Dentro de esta tercera gite de igual manera podra insertar borrar o cambiar
partidas existira el botén de cancelar en caso de que no se quiera dar de alta la orden de
trabajo.

El quinto paso es servicios elaboracion de presupuesto

La finalidad del presupuesto es dar al clem precio del trabajo que mando a
realizar por lo tanto desde el presupuesto se puede mandar a llamar las ordenes de trabajo
pendientes que no se les ha hecho presupuesto EdnExtrayendo la informacion del
cliente y las partidas del mismo se le puedecorporar mas partidas si son necesarios asi
como manos de obra o un kit los precios también llegan en blanco para incorporarlos de la
lista de precios.

Es posible la elaboracion del presupuesto sin hacer referencia a una orden de
trabajo es decir decta generando el numero consecutivo la diferencia es que en el
presupuesto no se hace referencia a una orden de trabajo.

Es importante mencionar que el presupuesto se autoriza con el boton derecho
estando en listado de Presupuestos

El sexto paso es servicios solicitud de partes

La solicitud de partes es generada después de haber autorizado el presupuesto
generando automaticamente la solicitud en caso de no tener en existencia cualquiera de
las partidas solicitadas en presupuesto.

La solicitud de paes debe contener

BIGWASSP
A+ COMERCIO

Rio Guadalquivir 24C Col. Cuauhtémoc Del. Cuauhtémoc C.P. 06500 México D.F. S
Tel. 01 (55) 3872-0178 6 3872-0179 Lada sin costo 01800-0872-412
www.combobw.com




CQLTJRQ/ Comercializadora Combo Enterprice de ~ México, S.A. de C.V.

Los Datos del Cliente.

La fecha de la solicitud.

A qué presupuesto pertenece
Las partidas necesarias.

El séptimo paso es la elaboracion de la orden de compra

La orden de compra es el documento de la solicitud de material al proveestor y
puede solicitar de dos maneras directamente o con un respaldo como es de una solicitud
de partes que de igual manera se puede llamar con F4 estando en listado de 6rdenes de
compra.

Si se elabora directamente el procedimiento seria el que normalmeci@amos,
seleccion del proveedor y OK aceptar y nos pasa a la siguiente ventana para la captura de
dicha orden de compra donde incorporaremos los demas datos.

Y la otra es la de tomar como referencia la solicitud de partes mandando a llamar el
catalogo @ solicitud de partes con F4 ya estando parado en la orden de compra ya que se
haya seleccionado el proveedor. Cargando las partidas en dicha orden solo modificando los
precios de compra.

Datos del Proveedor.

Numero de orden de compra.

Fecha de la ordede compra.

Numero de solicitud de Partes. (Si fue seleccionada).

Partidas de la orden de compra asi como incorporar mandando a llamar el catalogo.

Existe una parte que es pago de la orden de comprda orden de compra como
tal no se paga se paga hasjize se recibe el material en el almacén pero si se dan anticipos
sobredrdenesde compra y también deben de ser registrados como sabemos la orden de
compra puede ser surtida total o parcialmente y se paga contra factura cuando se recibe el
material, la etrada al almacén actualmente tiene un numero de documento se
incorporara conqué documento se recibe si con una factura o con una remision siendo
este un combo de seleccion.

El pago se realizara contra el documento con el que se recibe en este caso una
factura, entonces quien determina cuanto se paga es la entrada al almacén junto con la
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factura que a swez se vera reflejado en un reporte llamado estado de cuenta por
proveedor o general.

El pago de la factura o anticipos dedenesde compra se llevara cavo de la
siguiente forma se tendrd dentro dehend compras y como submenu pago a
proveedores (ver menu y mostrara una ventana con dos opciorfeago de entradas al
almacén o anticipo sobre orden de compra

Por cualquiera de las dos que selecciomsstrara ambas, el contenido es lo que
cambia ya que si selecciono Anticipos solbrdenes de compra mostrara todas las
ordenesde compra que no han sido surtidas

En la parte superior existen dos iconos que diC#faceptar y salir

Un despliegue e contiene los siguientes titulos en caso de haber seleccionado
anticipo sobre 6rdenes de compra.

Orden de CompraEl numero de la orden de compra.
Fechade la orden de compra.

Proveedor:clave del proveedor.

Nombre del ProveedorEl nombre del provedor
Importe: Importe de la nota de crédito.

Si se selecciona alguna orden de compra para dar el anticipo y selecciona OK aceptar se
mostrara una ventana donde se registran los pagos.

En la parte superior existen varios botones, crear uno nuevo, roadifborrar,
imprimir salir. En la parte inferior son los pagos que se han registrado para la orden de
compra.

Si se selecciona crea uno nuevo se manda a llamar a una tercera ventana que es donde
finalmente se registra el pago.

Se registra el pago y atacal estado de cuenta del proveedor asi como a la misma orden
de compra.
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El octavo paso es la entrada al almacén

Una vez realizada la orden de compra y cuando el proveedor surte dicha mercancia
se procede a registrarla ya que una vez que se le asigmdrkda afecta al Kardex ya que
como sabemos puede ser surtida total o parcialmente.

En esta ventana se registran las entradas, las formas en las que puede entrar la
mercancia es por orden de compra y por nota de crédito cuando existe una devolucién por
parte de algun cliente.

Por orden de compra, se manda a llamar el catalogo6dkenes de compra
seleccionando el boton crear uno nuevo y se selecciona la orden de compra y aparece una
siguiente ventana para darle entrada a la mercancia ygo@documenb entra.

Cuando se guarda la entrada se afecta las existencias del Kardex, generandose una
cuenta por pagar que se ve reflejado en el estado de cuenta.

La otra forma es dar entrada por una nota de crédito y se manda a llamar las notas
de crédito despuésle haber seleccionado entrada al almacén con F4, se selecciona y de
igual manera se le da entrada y en el Kardex se refleja cada uno de los movimientos
realizados reflejando cogué documento fueron hechos.

El noveno paso es Facturacion y Punto de Venta

La facturacion se puede realizar en cualquier momento siempre y cuando existan
productos o partes dadas de alta ya que cuando se factura se manda a llamar el catalogo
de productos, kits, 0 manos de obra entonces deben de estar previamente cargados, asi
como correctamente configurada la empresa existen facturas de contado o de crédito
dependiendo del usuario como maneje su facturacion el sistesta preparado para
llevarlo por separado una vez realizada la factura se genera una cuenta por cobrar que
puede ser llevada a cabo desde caja en cobro de facturas de contado o de crédito
dependiendo como se haya manejado la factura. Y esto se refleja en el estado de cuenta
del cliente en reportes de ventas, El punto de venta de igual manera necesita los catalogos
antes mencionados ya que de ellos parte y se genera por venta de mostrador o Tickets.
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El décimo paso es cobro de Facturas o Ventas de mostrador

El cobro de Facturas se lleva a cabo en el Menu Caja en este menu se encuentran las
opciones de cobro de fagras de Contado y de Crédito, el procedimiento aplica de igual
forma en las dos opciones.

Al entrar a una de estas seraun listado de las facturas por cobrar, cobradas y
parcialmente cobradas, todas estas mostradas en la parte superior de estaes@@apos
botones de OK Aceptar y Salir. Para poder acceder a cobrar una factura se seleccionara la
misma y se daré clic en el boton de OK Aceptar, esto hard que se muestre una ventana
mas, Correspondiente a los pagos realizados a la factura selecci@madsta se procede a
dar clic en el botén Crear Uno Nuevo para pasar a la captura de datos de cobro, el usuario
también vera los botones de Modificar, Borrar, Imprimir y Salir.

En esta ventana de captura el sistema extrae los datos del cliente al qhedba
la factura, y los coloca en la parte superior de la ventana, También se muestra un recuadro
con los Importes, el cual contiene opciones de cobro. Después se aprecia un campo de
seleccion para saberdmo se realizara el cobro, este cuenta con trexiopes, Efectivo,
Cheque y Tarjeta.

Después de capturar los datos necesarios se dara clic en el boton de Guardar para
terminar con este procedimiento.

La forma de cobrar las ventas de mostrador es seleccionando la opcion en menu caja.

Este es el pro@ con que el sistema cuenta, esperamos que se Util para la operacion de su
empresa.

Nota: Para mayor informacion de cada uno de los médulos puede consultar el resto del
Manualo laAyudadentro del sistema.
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CAPITULO 2 Modulo Utilerias

Configuacion de la Empresa

El usuario debe configurar inicialmente todos los parametros de la empresa ya que
de esto depende la operacién del sistema, a continuacidon se muestra una imagen con los
parametros a configurar.

Datos de la Empresa

Es el primer rubrgue se muestra y debe ser capturada la informacion solicitada.

Modificar Empresa !

Empresa No.: I 1

Empresa: | FARMACIA GI
Direccién: | AVE DE LOS COLEGIOS
Colonia: | LOS REYES ACOZAC

Ciudad: | TECAMAC ] Click sobre el cuadro

= , para cargar el Logotipo
Pais: MEXICO | Cédigo Postal: | 55755 de la Empresa.
Teléfonos: 7 9243061 0 Fax: 0

R.F.C:  TLPO-10584- -

E-Mail del Sitio:

E-Mail del Contacta:

Giro de la Empresa: ‘ F.{kFa‘ MACIA

Misidn de le Empresa: | DAR UN BUEN SERVICIO A NUESTROS CLIENTES TENIEN

‘ Aceptar ‘ ‘ Cancelarl

Empresa:La razén social de la empresa que utilizara el sistema y con la que se
generara la documentacion pertinente.
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Direccidn:La direccion fiscal de la empresa.
Colonia:Fiscal.
Ciudhad: Fiscal.

EMail Del Sitio:En caso de contratar o tener contratado el servicio de venta por
Internet este mail sera exportado.

EMail Del Contacto:En caso de contratar o tener contratado el servicio de venta
por Internet este mail sera exportado.

Giro de la empresaA lo que se dedica la empresa.

Mision de la Empresd:arazon de ser de la empresa

Tipo de Impuesto

Es el porcentaje que aplicara en el proceso de la operacién de la empresa y que le
afectara a los productos.

Clave:
Nombre del Impuesto: IMPUESTO AL VALOR AGREGADO
Siglas: VA,
Porcentaje: ‘ 15.00
Aplica a todos los Productos: @ Si () No
[ Aceptar ] [ Cancelar ]

Clave La clave esonsecutiva, y es asignada por el mismo sistema.

Nombre del Impuesto EI nombre del impuesto, lo asigna el usuario y es el
nombre completo al que se refieren las siglas.
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Siglas Es la abreviacién del nombre.

Porcentaje El porcentaje al que hace refe@a el impuesto y que afectara a los
productos.

Aplica a Todos Los ProductdSe ofrecen dos alternativas la primera es si afectara
sin excepcion a todos, o bien si se selecciona que no aplicara a todos, se activa un
catalogo, que se llama porcentajesldmpuesto, donde se podra dar de alta los
diversos porcentajes que a su vez afectaran a los productos para la eleccion del
porcentaje que se aplicara.

Activar el Articulo provisional 999

Es el articulo transitorio y sera utilizado en los siguientes rdeatos Elaboracion
de Ordenesde Compra y Elaboracion de Facturas de Contado y Crédito, esta clave de
producto se realiza consecutivamente y fue pensado cuando existen productos que no
pertenecen exactamente al giro y que son negociados de manera traasjt@ue no se
dan de alta en catalogo de productos.

Con esta opcion activa la funcion del manejo de articulos
provisionales con el No. 999 transitorio, esta funcién sirve para
poder vender articulos que aun no han sido registrados en el
Catalogo de Productos y sin previa Orden de Compra.

Es muy atil para dar rapidez y solucion a la Yenta de Mostrador o

Facturacion a algun cliente de cualquier articulo que desee y que
no se encuentre en el almacén, inclusive si el articulo no formara
parte de esté.

Utilice esta funcidon para vender y comprar articulos que no se
manejan en linea en su empresa, debido a que los articulos que si
se manejen en su empresa regularmente los debera de clasificar e
ingresar a sus grupos del almacén.

Aceptar |[ Cancelar ]
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Activar el manejo de Articulos con Kardex Negativos

Este es utilizado cuando queremos trabajar con existencias en negativo.

Activar el Manejo de Articulos con Kardex N... E

Activacion de la funcionalidad del manejo de articulos con kardex
negativo, mediante esta opcion el sistema permitira la venta de
productos con existencias fisicas menores a la cantidad requerida.

Esta funcidon es muy atil para ventas de mostrador o facturacion
donde se requieren cantidades mayores a las existentes, para el
caso de Facturas es muy atil ya que si requiere enviarle al cliente la
factura para efectuar su cobro, mientras se realiza una orden de
compra para la mercancia faltante y darle entrada al almacén
eliminando de esta forma las existencias negativas en el kardex.

Con la restriccion de que todo debe llevar un orden y seguimiento
para no incurrir en mal surtimiento y servicio hacia el cliente, por lo
que el uso de esta funcion queda bajo la responsabilidad y riesgo
del Administrador o si prefiere envié un correo electrénico para
ampliar cualquier informacion adicional a cualquier tema al correo
electronico soporte{@bigwassp.com

Aceptar [ Cancelar ]

Inicializacion de Folios

La inicializacion de folios de cada uno ds ttocumentos es la que captura el usuario

dependiendo de su consecutivo en los mismos Sl B

Factura de Contado: 2

1. Facturas de Contado. , :
2. Facturas de Crédito. Fectusids Cieciters | |
PoET Sdito: 1
3. Notas de Crédito Netace Cinckn
. Orden de Trabajo: 1
4. Orden de Trabajo. et ,
Presupuesto: 1
5. Presupuesto. Orden o o
6. Orden de Compra. E'te'; el'::mpla(, —
, ntrada al Almacen:
7. Entradas al Almacén. N
L. Solicitud de Partes: 1
8. Solicitud de Partes. . .
i , Salidas de Almacén 3
9. Salidas de Almacé .
. Devoluciones: 3
10.Devoluciones. ,
Remisiones: a |
[ Aceptar H Cancelar ] N=3
'\\\/;C))J:’b
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Numerode copias en Folios

En los diversos documentos manejados en el sistema la impresion es el nUmero de veces
gue tendra que imprimirse por cada uno de ellos y que se mencionan a continuacion.

Factura de Contado: 1

Factura de Crédito: 1
Nota de Crédito: 1
Orden de Trabajo: 1
Presupuesto: 1
Orden de Compra: 1
Entrada al Almacén: |1
Solicitud de Partes: |1

Salidas de Almacén |1

Devoluciones: E
Remisiones: 0
Aceptar ] [ Cancelar J

Asignacion de Cajas

Aqui el usuariogespués de haber dado de alta su catalogo de cajas, aqui asignaremos que
tipo de caja manejara el equipblediante el nimero de registro que fue dado de alta en a
catalogo.

Configuracion de Caja

Identificacién de Caja: | 4

{ Aceptar J[ Cancelar ]

'Q\;;C/‘)J/jo
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Procesos

Calibracion Estandar de Precios

Dentro de este modulo el usuario podadignar los precios que se le aplicaran a un

producto a un grupo o a todos y que son calculados sobre el costo que se le asigno cuando
dio de alta dicho producto o parte.

Calibracion Estandar de Precios

@ @)
o/ N4
Muevo Registro Editar Reqistro Borrar Registro Cerrar

Precia® ‘ec

Clave Aplica & Grupo S'ubGrupo Producta Mayoreo e

4l

Aqui podremos observar las ventanas de este proceso, en la primera podremés ver

ventana donde capturaremos los porcentajes de calibracion de precios, asi como
seleccionaremos a que productos sera aplicado.

Todos los productos
Un grupo especifico
Un subgrupo especifico
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Captura de Porcentaje para la Calibracion Estandar de Precios

'Tabla de Modificacién estandar para el calculo de las listas de precios. -
|

Este programa esta diseniado para que se calcule los precios del producto, =
con una utilidad bruta de cierto porcentaje, tazada por el Administrador que ]
sera la base de calculo para las listas comerciales de precios de mostrador,
crédito y de lista.
El porcentaje sugerido por el sistema es el siguiente:

Aplicar &:

© Todos ) Grupo ) SubGrupo () Producto

Porcentajes -

Fecha de Calculo: Porcentaje de Mayoreo: » 20,00 %

i28/ 08/2008 ,‘ Porcentaje de Mostrador: 10.00'; %
Parcentaje de Crédito: 1500 | %
Porcentaje de Lista: 30,00 %

[ Aceptar ] [ Cancelar ]

Aqui podremos observar la calibracion de precios de cags ule los productos que
seleccionamos anteriormente, asi como seleccionar que productos son descartados para
esta configuracion y cuales la integraran.

Incremento de los Porcentajes de Precios

Ultima Fecha de Calculo: iZEIOBIZOOS Actual Fecha de Calculo: 2670872006

Porcentaje de Mayoreo: [ 20.00 i % Porcentaje de Mayoreo: 20.00% %
Porcentaje de Mostrador: 10.00 % Porcentaje de Mostrador: | 10.00% %
Porcentaje de Crédito: 15.00 % Porcentaje de Crédito: 15.00% %
Porcentaje de Lista: 30.00 % Porcentaje de Lista: 3000 %

PRECIOS ANTERIORES:

| i [ Mayoreo: $ 3.00

| 000000000000 | VICK -PYRENA C/5 SOBRES Mostrador: §  3.00

& | ooom | EDUARDD 7 Ciédto: $ 300

0020800718592 OLD SPICE CREMA DE 489 DE i

[C] | oos400000316 |1STA SOL 10 ML. SOL NUEVOS PRECIOS:

| i | PR Tz T il Maymeo: ‘ 2.40

[C] | oos400000354 | LEVOFENILDE 5 mi GOTAS Mostrador: § 2.0

[C] | oos400000446 | PRED DE 5 ml GOTAS Crédito:  $ 230

[ R e == Sy - Lista: $ 260

[Z] | ooss00000460 | PREMID DE 10mi GOTAS

O] | ooss00000767 | ALERCROM SOLAL 2% 5ML

[C] | oos400000774 ALERCROM 4% GOTAS 5ML A :

@, | 008400001184 AFAZDL DE 15 m SOL GOTAS [ Aplicar a Todos ] [ No Aplicar a Todos ]
e 5 [ Aplicar al Producto ] [ No Aplicar al Producto ]

l Aceptar J[ Cancelar ]
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